
Die Beliebtheit und die 

Verbreitung von E-Fahrzeugen 

und somit die Nachfrage 

nach Ladeanschlüssen 

nimmt in Deutschland immer 

weiter zu. Spätestens seit 

Verabschiedung des Gebäude-

Elektromobilitätsinfrastruktur-

Gesetzes (GEIG) muss 

sich der Einzelhandel, 

Kommunen, Unternehmen, die 

Immobilienwirtschaft u.v.m. mit 

der E-Ladeinfrastruktur befassen. 

Jeder, der im öffentlichen und 

halböffentlichen Raum Parkraum 

anbietet/bewirtschaftet, muss die 

Möglichkeit bieten E-Fahrzeuge 

aufladen zu können.

TeleCash E-Mobility
TeleCash Bezahllösung an Elektroladesäulen
So können Ihre Kunden bequem laden, sicher bezahlen und schnell weiterfahren.

Lösung

Alle Vorteile im Überblick

Mobilität neu gedacht. Einfach 
einsteigen in eine nachhaltige Zukunft.

Telecash from Fiserv als führendes Technologie 
Unternehmen im Bereich Payment sieht es 
als seine Aufgabe, E-Ladetechnologie in sein 
Dienstleistungskonzept einzubinden und Kunden zur 
Verfügung zu stellen. 

Wir wollen die Gebührenberechnung einfach,  
schnell und günstig mit Bezahlmethoden ermöglichen, 
die der Konsument heute bereits kennt, nutzt  
und denen er vertraut. 

Die Konzepte für das Aufladen von E-Fahrzeugen sehen 
keine Barzahlung vor. Daher ist das Bezahlen per Karte 
oder aus einer App heraus das bevorzugte Mittel, um 
E-Ladegebühren zu bezahlen. Als Bezahlmethoden
bieten sich neben der Sepa-Lastschrift (ELV/GLV) auch
die bekannten Kredit- und Debitkarten an.

Generieren Sie mit der 
E-Ladesäulenmöglichkeit auf Ihrem
Parkplatz zusätzlichen Umsatz.

 Gewinnen Sie neue Kunden:  
Elektro-Autofahrer bevorzugen 
Einkaufsgeschäfte mit einer Ladesäule

 Kundenbindung: Gewinnen Sie Stammkunden 
mit einem Mehrwertservice, der dazu bewegt 
mit dem E-Auto immer wiederzukommen.

Ein Ansprechpartner für Alles: mit TeleCash 
from Fiserv erhalten Sie eine 360° Lösung – 
alles aus einer Hand.



TeleCash E-Mobility

TeleCash from Fiserv bietet seit über drei Jahrzehnten maßgeschneiderte und 
professionelle Lösungen für bargeldlose Zahlungen mit Karten: Am Point of Sale, im 
E-Commerce für Onlineshops und Apps, bis hin zu Omnichannel-Lösungen. Mit über
250.000 Terminals betreibt TeleCash heute die Bezahllösung für mehr als 100.000 
Kunden in verschiedensten Branchen und Vertriebskanälen.

Mit TeleCash E-Mobility erhalten Sie 
ein schlüsselfertiges Konzept 
und die Unterstützung durch ein 
professionelles E-Mobilitätsnetzwerk 
für den Aufbau einer eigenen 
Ladesäuleninfrastruktur.

Wir unterstützen Sie dabei, 
Ladestationen effizient und profitabel 
zu betreiben. 

Neues Geschäftsfeld steigert Umsätze 
und fördert Kundenbindung

Gerade im Handel (ebenso im Bereich Hospitality/
Gastronomie sowie im Bereich der öffentlichen 
Hand (inkl. ÖPNV)) wächst der Bedarf, denn 
mit der Förderung von E-Fahrzeugen steigen 
die Begehrlichkeiten der Kunden. Aber auch für 
gewerbliche Gebäude wird das Thema wichtiger – 
weil die Belegschaft laden möchte, die Firmenflotte 
zunehmend elektrisch fährt oder Gäste ein paar 
Kilowattstunden Fahrstrom als Service oder 
Dienstleistung erwarten. 

Mit TeleCash E-Mobility können wir unsere 
bestehenden Verbindungen gewinnbringend nutzen 
und Parkplatzbetreibern -neben dem Payment- auch 
die komplette Ladeinfrastruktur anbieten.

TeleCash E-Mobility Serviceleistungen

Sprechen Sie mit uns
Für mehr Informationen dazu:

+49 (0)69 331 080 80

interessent@telecash.de 

www.telecash.de

First Data GmbH
Marienbader Platz 1 
61348 Bad Homburg v. d. Höhe
www.telecash.de © 2023 First Data GmbH 08/23

1 Analyse, Beratung und Bewertung 
der technischen Gegebenheiten

2 Konzeption der physischen Ladesäule  
und der Hintergrundsysteme bis hin zur 
Eichrechtskonformität

3 Fördermittelakquise

4 Projektsteuerung und Anbieterauswahl: 
Hardware, Stromanbieter, Installationsservice 
bis hin zum Backend-System inklusive 
dynamischem Lastenmanagement

5 Projektsteuerung und Anbieterauswahl: 
Hardware, Stromanbieter, Installationsservice 
bis hin zum Backend-System inklusive 
dynamischem Lastenmanagement

6 Bezahldienstleistungen und 
E-Ladesäulenmanagement für eine
360° Bezahlfunktion

Weitere Faktoren für kundenfreundliche 
360°-Bezahlfunktionen:

Kompatibilität an allen gängigen Ladesäulen

Modulare Bauweise für Wand-  
oder Bodenmontage

 Ein Paymentterminal steuert 
mehrere Ladesäulen

Einfache Installation und individuelles Design

Eichrechtskonformes Abrechnen

Digitales Belegmanagement inkl. 
steuerrechtlich relevanter Daten

Akzeptanz aller gängigen Bezahlmethoden 
mit Kontaktlos-Funktion

App-initiierte Zahlungen per Smartphone

Laden, Bezahlen und alle Folgeprozesse in 
einer Plattform integrieren


