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Pay&Call

Handy aufladen: Geschichten erzahlen

Lassen Sie Ihr Terminal Geld verdienen! Mit Pay&Call, dem TeleCash Service fur
das elektronische Aufladen von Handy-Prepaid-Karten direkt an Ihrem Payment

Terminal.

www.telecash.de



1% 1 AP §

Bester Service fir Ihr Geld. Mit Sicherheit.

A First Data Company

Produktinformation Pay&Call

Heute nutzen mehr als die Halfte aller Handybesitzer die vertragsunabhangige
Prepaid-Karte. Die Zielgruppe ist grof und der Markt wachst. Doch Auflade-
statioen sind noch immer diinn gesat - trotz eines jahrlichen Aufladevolumens
von 4,6 Milliarden Euro.

Als Handler mit Payment Terminal kénnen Sie sich diesen umsatzstarken
Markt jetzt mit wenig Aufwand erschlieBen. Mit dem TeleCash Service
Pay&Call machen Sie aus lhrem Terminal eine Ladestation flir Handy-
Prepaid-Karten. So binden Sie Kunden und generieren zusatzliche Einnahmen
mit minimalem Aufwand.

lhre Vorteile

Pay&Call Kundenbindung durch mehr Service

Handy aufladen: Geschichten erzahlen Umsatzsteigerung durch attraktive Provisionen

Einfaches Handling am Point of Sale

Weitere interessante Value Added Services

Auswahl an fihrenden Mobilfunkprovidern

Internetanbindung: onlineConnectIP

Fifach, schnell und sicher Nur ein Vertragspartner: TeleCash

Mit onlineConnectIP kénnen Sie lhr Ter-
minal direkt Gber eine vorhandene DSL,

WLAN oder GPRS Losung betreiben. Keine zusatzliche Hard- und Software
Gutscheinkarten: CARDS&emotions Keine Kapitalbindung
Sutscheinkgrtedn sil?d die Gischenke \(/jon
te:  indivi ttraktiv,  wi ; (]
gﬁﬁa%bal_? Das st Kundenbindung, die Weniger Verwaltungsaufwand gegeniiber Rubbelkarten
egeistert!

Kein Diebstahl- oder Schwundrisiko
Terminalsicherheit: Payment Security
Schiitzen Sie sich mit dieser Sytemlo-

sung gegen Terminalmanipulationen. Fir a .
IhregSgic?\erheit und das \?ertrauen Ihrer Verkaufsforderu ngsmlttel
Kunden.

Die aufmerksamkeitsstarken Verkaufsforderungsmittel von TeleCash ver-

Geldhandling: Payment Services helfen lhrer Ladestation fir Handy-Prepaid-Karten zum Erfolg.
Mit diesem Servicepaket machen Sie den . . . .
bargeldlosen  Zahlungsverkehr noch Wir unterstitzen Sie mit:
Kontospiitting statt Umbuchung! Nit
ing statt Umbuchung! Mi . .
digge(r)nsgelrvicgkénnen Sie Ihre Urﬁsétze DeCkenabhanger fir den Verkaufsraum

mit Bankkarten gezielt auf mehrere
Konten verteilen.

Wackelschildern (Wobbler) fir den Verkaufsraum

Tolle Mehrwerte: Value Services

Ein Paket mit gleich vier wertvollen
Services fiir Sie und lhre Kunden.
onlineArchive: Archivieren Sie lhre
Zahlungsbelege elektronisch und erspa-
ren Sie sich die umsténdliche Ablage von
unzahligen Ausdrucken.

WaWi ermdglicht Ihnen die Kombination
von Bezahldaten mit Warenwirtschafts-
daten. Fiir mehr Transparenz und eine
einfache Buchhaltung.

DCC schiitzt Ihre auslandischen Kunden
vor Wechselkursiiberraschungen, denn
die Kreditkarte wird in der Landeswah-
rung abgerechnet. Der Beleg gibt
Aufschluss Uber die gezahlten Betrage in
Euro und in der Landeswahrung.

Mit Tax Free konnen sich Ihre auslandi-
schen Kunden ganz einfach die
Mehrwertsteuer erstatten lassen. Der
vom Terminal erstellte Beleg muss nur
noch bei der Ausreise vom deutschen Zoll
abgestempelt werden.

Flyer und Produktinformationen fiir das Verkaufspersonal
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